
"Darf´s ein bisschen mehr sein?"
Aktiver Zusatzverkauf
Basisinfo
In jeder Bäckerei oder jedem Fleischfachgeschäft fast schon eine
Selbstverständlichkeit. Der Zusatzverkauf.

Das Webinar zeigt auf, mit welchen Fragen und Argumenten der
Zusatzverkauf „leichter" wird.

Auch werden anhand von Praxisbeispielen die unterschiedlichen
Arten des aktiven Zusatzverkaufes erklärt.

Inhalte
• Cross- und Up Selling - Praxisbeispiele

 
• Fragen im Zusatzverkauf

 
• Die effektive Kunden- Nutzen- Argumentation - Vorteile in der

Praxis

Zielgruppe
Mitarbeiter*innen im Verkauf

Voraussetzungen
Sie benötigen einen Internetzugang. Ca. 2 Tage vor dem Webinar
erhalten Sie per E-Mail einen Zugangslink zum Webinar-Raum.
Bitte wählen Sie sich rechtzeitig in den Webinar-Raum ein, damit
das Webinar pünktlich starten kann.

Hans-Günter Lemke
• Seit 25 Jahren Trainer für Führungskräfte und Ver­

kauf, Buchautor, Handelsberater
• 20 Jahre Führungskraft in großen Handelsunterneh­

men

Termin: 07.10.2024

Zeit: 10.00 - 11.30 Uhr

Kosten: Teilnahmegebühr p.P.: 49,00 Euro zzgl. MwSt.

Ort: bildungsnetzwerk naturkost

 Webinar

Kontakt: Karen  Bernhardt
Tel.: 07551 9479-470
Fax: 07551 9479-40470
E-Mail: karen.bernhardt@binako.de

Anmeldeschluss am 03.10.2024


